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Ciclo industrial, bloque histérico
y facciones de capital en México

Sergio Ordonez*

RESUMEN: Se pretende contribuir a un esfuerzo de caricter conceptual-
gnoselogico del estudio de las facciones de capital en un marco estructural
y de las clases y grupos sociales, y sus posibilidades de accién, para dar
cuenta tanto del anclaje en la produccién de esas facciones, como del com-
plejo de acuerdos y compromisos sociales que enmarcan su accionar. En el
marco de la emergencia de una nueva fase de desarrollo del capitalismo, a
la que corresponde un nuevo ciclo industrial, se estudia el despliegue del
nuevo ciclo en México, su articulaciéon con el bloque histérico corporativo
resultante de la Revolucién Mexicana pero reconfigurado, como marco de
entendimiento de las facciones de capital. Se concluye diferenciando la exis-
tencia de cinco facciones atendiendo a su ubicacién y papel en la acumula-
cién de capital y el ciclo industrial, sus formas de obtencién de ganancias, y
su ubicacién en el bloque histérico.

Palabras clave: ciclo industrial, neoliberalismo, facciones de capital.

ABSTRACT: I pretend to make a contribution to a conceptual-gnoselogic
effort of studying capital factions within a structural framework, which
considers social classes and groups, and their possibilities of engaging into
action too. In doing so, I look forward to comprehend the productive
achorage of those factions, as well as the ensemble of social agreements and
compromises involving theirs actions. Within the context of the emergence
of a new capitalistic phase of development, to which corresponds a new
industrial cycle, I study the deployment of the new cycle in Mexico, the
latter's articulation to a reconfigured corporatist historical bloc resulting
from the Mexican Revolution, as a framework to understanding capital
factions. I conclude by differentiating five capital factions in accordance to
their location and rol in capital accumulation and the industrial cycle, theirs
forms of getting profits and their position in the historical bloc.

Keywords: industrial cycle, neoliberalism, capital factions.
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1. Introduccioén’

1 desafio de estudiar a las facciones de capital en México a partir de un marco

estructural y de las clases y grupos sociales, y sus posibilidades de accién,

radica en que se trata de un esfuerzo teérico-metodoldgico por dar cuenta
tanto del anclaje en la produccién de esas facciones, como del complejo de acuerdos
y compromisos sociales que enmarcan su accionar.

Este trabajo pretende contribuir a ese esfuerzo de caracter conceptual-
gnoseldgico, a partir de una aproximacién a la historicidad del capitalismo en
términos de fases y vias de desarrollo, a las cuales corresponden ciclos industriales
especificos. Se parte del supuesto de la emergencia de una nueva fase de desarrollo,
o capitalismo del conocimiento, a la que corresponde un ciclo industrial articulado
y dinamizado por el sector electrénico-informatico y de las telecomunicaciones (SE-
IT). En ese marco México sigue una via neoliberal de desarrollo de la fase, que
implica una articulacién de elementos de una nueva base tecnolégico-productiva y
de un nuevo ciclo industrial con un bloque histérico corporativo emergido de la
Revolucioén Mexicana, pero reconfigurado. A partir de ello se estudian las facciones
de capital y su despliegue.

Para llevar a cabo lo anterior la presentacion se ha divido en tres partes: en la
primera se desarrollan los fundamentos de la teoria del ciclo industrial y su relacién
con las fases de desarrollo del capitalismo; para en la segunda estudiar la
acumulacioén y el ciclo industrial en México; y en la tercera el bloque histérico y su
reconfiguracién como marco del despliegue de las facciones de capital.

2. Ciclo industrial y nueva fase de desarrollo del capitalismo

Los fundamentos de la teoria moderna del ciclo industrial se encuentran en
Marx, cuando plantea el funcionamiento ciclico del capitalismo derivado de los
procesos de renovacién del capital fijo, el cual se desgasta y transfiere su valor
parcialmente en cada ciclo productivo hasta llegado el momento de su necesaria
reposicion fisica, que en su tiempo consumia de 7 a 10 afios.? Ello determinaba la
duracion del llamado ciclo corto o Juglar.

Por otra parte, Marx habla de las revoluciones periédicas de valor que tienen que
ver con el cambio de la base tecnoldgica del capital fijo. Asi, cuando teéricos
posteriores como Parvus, Van Gelderen y posteriormente Leontief, Kondratiev,
Schumpeter y Dupriez observaron, adicionalmente, la existencia de ciclos mas
largos de aproximadamente 50 afios (Hagemann, 1999: 432) y (Mandel, 1979: 429),
no result6 dificil concluir que la duraciéon de esos ciclos estd determinada por los
procesos de reposicién del capital fijo pero sobre una base tecnolégica superior o
revoluciones tecnolédgicas, como ha sido ampliamente argumentado por los autores
evolucionistas.

Adicionalmente, Schumpeter y los neoschumpetereanos distinguen la existencia
de distintos sectores tecnoldégicamente originados o revolucionados por una
revolucion tecnoldgica que dinamizan el crecimiento en cada ciclo industrial
(Schumpeter, 1939: 84 y Dosi, 1998: 1535), en lo que parece estar implicita la nocién
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de que tales sectores tienden a articular el crecimiento de los demas (induced growth
sectors), lo cual Fajnzylber (1983: 341) hace explicito en su nociéon de patrén industrial.

Por consiguiente, el ciclo industrial implica un comportamiento ciclico
compuesto por periodos de recuperacion, crecimiento acelerado, crisis y recesion a
partir de una determinada base tecnolégica-productiva y un complejo productivo o
sector articulador y dinamizador de la produccién, el crecimiento y el comercio, que
imprime una determinada dindmica propia al ciclo industrial.

En la fase actual de desarrollo del capitalismo o capitalismo del conocimiento,
cuyos aspectos distintivos han sido ampliamente discutidos en Ordéfiez (2004: 5y
2009: 6o), el SE-IT se diferencia como nuevo ntucleo del ciclo industrial en
sustitucion del complejo industrial automotriz-metalmecanico y petroquimico
propio de la fase de desarrollo precedente o fordismo-keynesianismo.

La existencia del nuevo ciclo industrial es resultado del amplio efecto
multiplicador de las actividades, de alta intensidad en conocimiento, que componen
el SE-IT sobre el conjunto de la economia, a partir de sus nexos con el sector
cientifico-educativo (SC-E), su incidencia directa sobre la naturaleza de nuevos
productos y servicios, su relacién con la nueva estructura productiva y una esfera
crediticia profundamente transformada por la informatica y las telecomunicaciones,
asi como con el despliegue de una nueva infraestructura informatica y de las
telecomunicaciones.

El ciclo industrial nucleado por el SE-IT tiene las siguientes caracteristicas
distintivas: a) la ganancia creciente por escala de produccién de las actividades
intensivas en conocimiento estd asociada a una modificaciéon del patrén de
competencia, en la medida en que el productor que logra establecer su estindar
tecnolégico en un sector productivo determinado, obtiene una ganancia
extraordinaria y una posicién de monopolio “natural” hasta que no se produce una
innovacion fundamental en el sector (ganancia creciente por escala de produccion
con posicién de monopolio del primer innovador) (De Long y Summers, 2000: 32)3;
b) el SE-IT establece una relacién directa e integrada con las restantes actividades
productivas, tanto en el nivel de las tecnologias de proceso (productivas,
organizacionales, laborales, informativas, de marketing) como de producto
(incorporacion del microprocesador y software a los mas diversos medios de
produccién, consumo duradero e infraestructura fisica, operacién de puentes,
canales, ductos, etc.) (Dabat y Ordéfiez, 2009: 70); ¢) el SE-IT integra basicamente
“hacia delante”, suministrando insumos a pricticamente todas la industrias y
servicios, y no “hacia atrds”, demandando insumos, como el antiguo complejo
industrial; d) de lo que se sigue que en el ciclo industrial generado por el SE-IT la
oferta va dinamizando la demanda, y no al contrario la demanda a la oferta, como en
el ciclo econémico de la fase fordista-keynesiana; y e) por lo que si en el ciclo
industrial anterior era necesaria la regulacion de la demanda agregada para mantener
la oferta en crecimiento (con el consecuente déficit fiscal), en el actual se requeriria
la regulacion de la oferta a precios decrecientes, puesto que ésta es la condiciéon para
que la oferta dinamice a la demanda, lo que hace compatible el crecimiento con un
superavit fiscal, como ocurrié en el ciclo expansivo de la economia norteamericana
de los afios noventa del siglo XX (primero a partir de los fundamentos del nuevo ciclo
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CUADRO 1. Producto Interno Bruto de México por tipo de actividad (tasas de crecimiento) 2003-2015

Tasa
Concepto 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 | promedio
del periodo
Producto Interno Bruto Total 4,7 3,7 4,0 3,7 -1.1 -1,0 4,6 4.3 3,6 1,1 2,7 2,5 2,7
Impuestos a los productos, netos 4,6 3,8 4,0 3,8 -1,1 -1,0 4,7 4,2 3,6 1,2 52 5,0 3,2
Agricultura, ganaderia, silvicultura y pesca 55 -7,6 12,4 1,2 5,2 -6,6 0,7 0,3 8,9 1,5 2,1 0,4 1,8
Industria 3,7 3,8 2,7 2,1 -2,6 -2,3 4,1 3,9 1,1 0,3 2,9 0,1 1,6
Industria mas SE-IT 4,3 4.3 35 3,0 2,1 -1,6 3,7 4,2 2,7 0,2 2,6 1,5 2,2
Mineria -1,1 1,5 -3,1 -1,6 -1,5 -4,6 0,2 1,9 0,7 0,6 -4,9 -4.1 -1,4
Generacion, transmision y distribucion de electricidad, suministro de agua y
gas 12,5 52 14,9 6,3 -0,1 -0,7 10,5 53 0,1 3,6 74 2,1 55
Construccién 8,0 6,5 9,4 7,7 -11 -4,7 3,9 4,9 0,1 -4,8 55 -0,7 2,8
Industria Manufacturera mas SE-IT 5,2 4,9 3,4 2,8 -3,0 1,0 4,4 4,8 4,9 1,7 3,9 4,3 3,2
Servicios 4,8 4,1 3,9 4,4 -0,8 -0,3 5,4 4,7 3,8 1,7 2,7 3,1 3,1
Reproduccién social 5,6 4,5 4,4 4,4 -1,1 0,7 7,1 4,9 3,7 1,9 2,9 3.4 3,5
Comercio 8,1 6,2 3,8 3,1 -5,9 -2,0 10,0 7,2 4,3 1,8 54 4,3 3,8
Servicios financieros y de seguros 20,5 8,8 16,2 16,9 54 13,6 241 7,6 7,4 6,8 -0,2 6,1 10,9
Inmobiliarios y de alquiler de bienes muebles e intangibles 2,0 3,2 4,5 4,0 2,6 1,9 2,9 3,0 2,0 0,5 2,1 2,2 2,6
Servicios de salud y de asistencia social 2,2 3,6 7,6 0,2 1,9 0,3 4,5 0,7 2,3 -0,3 -1,4 -2,2 1,6
Servicios de esparcimiento culturales y deportivos. 25 -0,6 41 4.1 -4.4 -0,2 5,0 -2,2 7,7 3,0 -2,7 3.2 1,6
Alojamiento temporal y de preparacién de alimentos y bebidas 52 -2,1 6,7 1,7 -2,8 -5,7 1,3 3,8 55 1,7 3,4 8,1 2,2
Actividades de gobierno 2,6 4,2 -3,2 6,5 1,5 0,4 0,3 2,4 1,7 1,7 1,6 -0,4 1,6
Servicios relacionados con la generacion de conocimientos. 0,1 1,9 2,5 4,4 3,4 -1,5 -1,9 3,9 2,5 0,7 1,9 1,9 1,6
Servicios profesionales, cientificos y técnicos -0,8 2,5 6,4 8,3 4,3 -7,8 0,3 5,9 3,3 0,7 59 3,5 2,6
Servicios Educativos 0,6 1,5 0,3 2,0 2,8 2,6 -3,1 2,7 2,0 0,7 -0,6 0,9 1,0
Servicios productivos 53 4.1 2,9 4,3 2,2 -2,6 3,7 4,5 4,8 1,7 2,4 2,9 2,6
Transportes, correos y almacenamiento 3.9 2,4 2,7 42 -3,7 0,0 52 3.8 3,2 2,7 3,9 3,9 2,7
Corporativos 2,7 8,4 -0,3 4,7 4,5 4,2 -2,8 9,7 10,4 -12,3 12,9 4,7 3,7
Servicios de apoyo a los negocios y manejo de desechos 8,4 7,5 4,2 51 -3,1 -9,7 43 6,1 7,7 3,2 -2,3 0,6 25
Otros servicios excepto actividades de gobierno 5,2 2,8 2,3 3,0 1,5 -0,2 0,7 2,5 3,2 1,3 2,8 2,9 2,3

Nota:Valor a precios de 2008, produccion bruta total (incluye exportaciones e importaciones)
Fuente: INEGI



industrial y sin perturbaciones “exégenas”), o en el ciclo expansivo de los paises
escandinavos durante el periodo 2000-2010 (Ordodiiez, 2017: 17).4

Lo anterior se traduce en un comportamiento caracteristico del ciclo industrial
en los siguientes términos: 1) la fase expansiva del ciclo tiende a ser mas prolongada
y el nivel de incremento de las tasas de crecimiento y aumento de la productividad
se elevan, debido al papel dindmico de la oferta (a precios decrecientes) sobre la
demanda, la mayor integracion del SE-IT con el resto de las actividades econémicas
y la tasa mas acelerada de innovacion propia de la nueva base tecnolégicas; y 2) la
fase contractiva del ciclo tiende a ser menos duradera y recesiva, puesto que la
organizacion de la produccién en redes se traduce en un coeficiente menor de
inventarios respecto de los pedidos y las ventas, con lo que la dindmica tradicional
de una mayor contraccién de la produccién que de la demanda (las ventas efectivas),
debido a los inventarios, se ve contrarrestada, siendo mas ripida y facil la
recuperacion de la producciéon (USDC, 2000: 16 y De Long y Summers, 2000: 32).°

A escala transnacional el nuevo ntcleo industrial es el fundamento tecnolégico
del despliegue de una nueva division interindustrial e interempresarial del trabajo
que permite a las empresas la basqueda de la valorizacién del conocimiento por
medio de la separacion y dispersion territorial y escalar entre las etapas del ciclo
productivo. Estas consisten en la concepcién y el disefio de procesos o productos -
concentrados en empresas OEM y ODM, por una parte, y la manufactura y los
servicios de soporte asociados a ella —concentrados en empresas CM y CS—, por la
otra, lo que se traduce en el despliegue de las redes productivas globales (RPG) que
reducen drasticamente los requerimientos de capital y know how necesarios para el
desarrollo de produccién a gran escala y de estrategias para grandes mercados.

3. Acumulacion y ciclo industrial en México

México, al igual que la mayor parte de los paises, emprende una via neoliberal
de desarrollo del capitalismo del conocimiento. El neoliberalismo consiste entonces
en la articulacién de elementos de una nueva base tecnoldgico-productiva en torno
al SE-IT nacional, que comienza a conformarse con el proceso de reestructuraciéon
productiva en los afios ochenta, con la trama socio-espacial e institucional
corporativa surgida de la Revolucién Mexicana, pero reconfigurada en un sentido
que se detallara en el apartado siguiente.

En ese marco la integracién al nuevo ciclo industrial mundial se ha llevado a
cabo a partir de los siguientes fundamentos (o su ausencia): 1) apertura comercial
indiscriminada y promocion de la inversion extranjera directa y las exportaciones, a
partir de ventajas competitivas de orden inferior como los bajos costos salariales,
niveles medios-bajos de calificacion de la fuerza de trabajo y localizacién geografica;
2) fortalecimiento de los monopolios privados ante el retiro del accionar y pérdida
de capacidad de gestion y regulacién estatal; 3) ausencia de promocién de procesos
de aprendizaje e innovacién a partir del desarrollo del trabajo complejo; 4) ausencia
de politicas activas de promocion del desarrollo de industrias y sectores especificos;
5) ausencia de politicas de integracion de redes productivas internas y de integraciéon
a ellas, y de desarrollo de la empresa nacional.
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CUADRO 2. Tasas de crecimiento exportaciones de México, afios seleccionados

2000 2007 2009 2010 2015 Tasa promedio anual
Industria alimentaria, bebidas y tabaco * 7,75% 4,22% 14,17% 6,12% 7,86%
Industria Alimentaria Total * 6,48% 9,31% 17,65% 6,86% 8,67%
Industria de las bebidas y del tabaco * 9,31% -1,96% 8,91% 4,87% 6,60%
Industria textil, cuero y piel * -5,12% -7,79% 10,84% 2,66% -2,49%
Fabricacion de insumos textiles y acabado de textiles * -2,30% -9,28% 20,09% 4.57% -0,17%
\I::;Jt:ircacién de productos textiles, excepto prendas de N -5.38% 767% 13.97% 1.10% -2.99%
Fabricacién de prendas de vestir * -6,82% -6,74% 2,19% -0,18% -4,66%
Curtido y acabado de cuero y piel, y fabricacién de * -3,57% -8,47% 16,59% 10,74% 1,32%
productos de cuero, piel y materiales sucedaneos
Industria de madera, papel e impresion * 2,76% -5,75% 14,64% 4,58% 2,83%
Industria de la madera * -3,13% -11,17% -2,34% 6,31% -1,65%
Industria del papel * 3,82% -1,94% 14,98% 4,99% 4,29%
Impresién e industrias conexas * 6,59% -11,29% 25,71% 2,34% 3,30%
Industria petroquimica y plasticos * 9,19% -0,82% 16,13% 3,31% 6,60%
(I:::)br(lscnamon de productos derivados del petréleo y del N 15.26% 0.39% 12,43% -0,05% 8.20%
Industria quimica * 7,.47% 0,71% 14,51% 3,26% 5,96%
Industria del plastico y del hule * 7,07% -4,44% 23,25% 6,51% 6,43%
f:;:;:glson de productos a base de minerales no N 3,00% 7,93% 24,07% 411% 3,28%
Industria metdlica basica y productos * 10,02% -9,83% 35,09% 3,94% 6,36%
Industrias metalicas basicas * 14,74% -13,10% 65,68% 0,88% 8,03%
Fabricacién de productos metalicos * 7,19% -7,33% 14,62% 6,53% 5,41%
Fabricacion de maquinaria y equipo * 7,42% -3,89% 36,40% 6,01% 7,21%
SE-IT * 4,36% 0,82% 22,20% 1,63% 4,23%
Fabricacién de equipo de computacién, comunicacion,
medicion y de otros equipos, componentes y accesorios * 4,71% 1,08% 22,31% 1,64% 4,46%
electrénicos
Informacién en medios masivos * -9,25% -26,39% -0,04% -2,32% -10,85%
Fabrlcaqpn de accesorios, aparatos eléctricos y equipode 1.50% -9.70% 25.57% 7.47% 3.00%
generacion de energia eléctrica
Fabricacién de equipo de transporte * 5,16% -7,10% 52,04% 10,30% 7,71%
Fabricacién de muebles, colchones y persianas * 4,02% -11,39% 37,67% 9,66% 5,30%
Otfras industrias manufactureras * 23,63% -14,22% 19,89% 3,29% 10,60%
Total industria manufacturera y SE-IT * 4,35% -4,01% 29,58% 5,65% 5,17%

Fuente: https://comtrade.un.org




A partir de estos fundamentos ha tenido lugar un lento proceso de acumulacién
de capital que entre 2003 a 2015 crece a una tasa promedio de apenas 2.7%, con la
industria manufactura y el SE-IT considerados en conjunto creciendo a una tasa un
poco superior (3.2%), como lo indica el Cuadro 1.

Se trata de un proceso de acumulacién en donde los servicios de reproduccion
social crecen mas que las actividades productivas (3.5%), gracias principalmente a
la intermediacién financiera (11%) y comercial (3.8%), ademas de que los servicios
ligados a la generacién de conocimiento observan un crecimiento exiguo de 1.6%
(aun cuando los servicios educativos crecen a una tasa cercana al promedio).

La orientacién exportadora, y en algunas industrias de integraciéon en las redes
productivas globales (RPG), con crecimiento subordinado del mercado interno, se
traduce en coeficientes de internacionalizacién (exportaciones+importaciones/PIB)
de alrededor de 40%, con un crecimiento de las exportaciones de la industria
manufacturera y el SE-IT considerados en su conjunto de mas de 5%, como lo
muestra el Cuadro 2.

El Cuadro 2 muestra que no obstante el incremento del peso relativo del SE-IT
en la industria manufactura y el SE-IT considerados en su conjunto de méis de 13%
en 2003 a 23% en 2015 (INEGI-CN), sus exportaciones crecen en menor proporcion
que las del conjunto (4.23%), debido a una fuerte contraccién de las exportaciones
de las actividades de servicios del sector (-10.85%), quienes son, paraddjicamente,
las responsables del incremento de su peso relativo (aquéllas aumentan su peso de
mas de 8% a casi 19%) (INEGI-CN).

En cambio, las exportaciones que mas crecen son las de la industria alimentaria,
bebidas y tabaco en casi 8%, pero con una disminucién de su peso relativo en la
manufactura y el SE-IT considerados en su conjunto de mas de 25% a 22%, lo que
indica una tendencia a la internacionalizacién de la realizacion de su produccion.

Adicionalmente, las actividades pertenecientes al antiguo nicleo del ciclo
industrial del periodo de la ISI, esto es, el complejo automotriz-metalmecanico-
petroquimico, observan una dindmica exportadora mayor al promedio del siguiente
modo: a) las exportaciones automotrices aumentan en 7.7% e incrementan su peso
relativo en la produccién interna de mas de 10% a casi 16%; b) la industria
petroquimica y plasticos aumenta sus exportaciones en 6.6% pero disminuye su
peso relativo en el produccién interna de casi 20% a casi 14%; y c) la industria
metalica basica y productos incrementa sus exportaciones en 6.36% y disminuye
su peso relativo en la produccién interna de casi 10% a casi 8%, indicando en estas
dos ultimas industrias una tendencia a la internacionalizacién de la realizacion de
su produccién (INEGI-CN).

La Grafica 1 muestra que en el modo de acumulacién de capital en el pais el ciclo
industrial propio de la ISI, en torno al complejo industrial automotriz-
metalmecanico-petroquimico, sigue teniendo una significativa, aun cuando
declinante, capacidad articuladora y dinamizadora del crecimiento, mientras el
nuevo ciclo industrial en torno al SE-IT no se ha consolidado aun y mantiene una
capacidad de nuclear el crecimiento comparativamente menor. Se muestra, ademis,
c6mo en las actividades que forman el niicleo anterior la capacidad de articulacion
y de imprimir dinamismo hacia atrds, o de arrastre sobre otras actividades, es
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predominante sobre la capacidad de articulacién hacia delante, mientras en las
actividades del nuevo niicleo ocurre lo contrario, por lo que predomina su capacidad
de impulso sobre el resto de las actividades (Cuadro 3).

En Ordoéiiez (2017: 21) se ha discutido ampliamente que la falta de consolidacién
del nuevo ciclo industrial no estd determinada por la falta de dimensiones
alcanzadas por el SE-IT, como lo muestra el fuerte incremento de su peso relativo
en la manufactura indicado mas arriba, sino por su modalidad especifica de
desarrollo correspondiente a la via neoliberal de emprendimiento del capitalismo
del conocimiento en el pais, que implican las siguientes contradicciones que
obstaculizan su capacidad de convertirse en nicleo de un nuevo ciclo industrial y
contribuir al desarrollo:

1) No obstante su fuerte dinamismo a la exportacion y crecimiento interno, que
se traduce en una participacién creciente en el PIB, el SE-IT suministra una
proporcién muy reducida de su produccién como demanda intermedia interna, al
estar la industria de servicios de telecomunicaciones (ISTC) y la produccién y
distribucion de contenido en medios masivos (P-DCMM) orientadas principalmente
a la demanda final, contar la industria electronica (IE) con elevados coeficientes de
exportacion, y predominar en la industria del software la produccién in house (no
obstante la fuerte orientacion de estas dos tiltimas a la demanda intermedia), lo cual
limita de manera importante su capacidad de impulso sobre el resto de las
actividades. A la inversa, el SE-IT demanda como costos de inversién insumos
nacionales directos e indirectos en una proporciéon reducida, en correspondencia
con altos coeficientes de importaciéon de insumos (a excepcién del software), lo que
constituye una fuerte limitante de su capacidad de arrastre sobre el resto de las
actividades, sélo relativamente contrarrestada por una cierta articulaciéon recursiva
endogena del sector. De lo anterior se deriva una alta potencialidad simultanea tanto
de impulso como de arrastre sobre el conjunto de la economia que se ven muy
fuertemente limitadas por la modalidad de desarrollo del sector.

2) La dinamica exportadora y sus efectos potenciales sobre el crecimiento interno
de los relativamente fuertes eslabonamientos hacia delante y hacia atras de la IE (en
relacién con las otras actividades del SE-IT), tanto consigo misma como con la
industria en su conjunto, se ven fuertemente limitados por sus altos coeficientes
tanto de exportaciéon como de importacion, derivados de su régimen regulatorio
consistente en la libre importaciéon para la reexportacion.

3) Los efectos potenciales sobre el crecimiento en su conjunto del alto dinamismo
de la ISTC, asi como los potenciales efectos de impulso y arrastre sobre los servicios
de conocimiento de la P-DCMM, se ven contrarrestados por su orientacién
predominante a la demanda final, lo cual se complementa con la baja penetracién
de los servicios proporcionados por la ISTC y los limites a los procesos de
digitalizacion y distribucién del contenido mediante las redes de interconexion,
derivados del alto grado de monopolizacion de ambas industrias.

4) La acelerada expansion internacional de las empresas monopolicas de la ISTC
y P-DCMM contrasta con la baja competitividad de ambas industrias, asi como con
los ya referidos baja penetracién de los servicios de la ISTC y retraso en la
digitalizacion y distribucién via redes del contenido, y su efectos sobre el desarrollo
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GRAFICA 1. Nicleos industriales en México: capacidad articuladora y dinamizadora 1995, 2000, 2005, 2011
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de los procesos internos de conocimiento y la integracién del pais en los procesos
de relocalizacion-subcontratacién internacionales de servicios intensivos en
conocimiento de base electrénica-informatica.

5) Los importantes efectos potenciales de impulso del crecimiento del software
y los servicios computacionales, derivados de su orientacién a la provisiéon de la
demanda intermedia, se ven contrarrestados por la predominancia de la producciéon
in house (Ordofiez, 2017: 23).

Adicionalmente, en relacién al ciclo industrial en torno al complejo automotriz-
metalmecanico petroquimico, la Grafica 1 muestra articulaciones hacia delante y
hacia atrds comparativamente decrecientes desde el petrdleo hasta la industria
automotriz, con la excepcion del otro equipo de transporte. En estas actividades se
observa de 1995 a 2011 una tendencia a la desarticulacion interna tanto hacia delante
como hacia atrds en productos metilicos, maquinaria y equipo, y automévil, los dos
ultimos manteniendo niveles de articulacion hacia atrds apenas por arriba de la
unidad y hacia delante muy por debajo.” Por su parte, en metalicas basicas y otro
equipo de transporte tiene lugar una desarticulacién hacia adelante con una
rearticulacién hacia atras por arriba de 1, mientras en la produccién de petréleo
sucede lo inverso (rearticulaciéon hacia delante con desarticulacion hacia atras) pero
con valores por arriba de 1.5.

En lo que se refiere al SE-IT, en la IE, con un perfil de articulaciones similar al
automovil, tiene lugar una desarticulacion hacia delante con una leve rearticulaciéon
hacia atrds apenas por arriba de 1, a lo que corresponde una rearticulacién hacia
delante de la industria eléctrica (la principal industria proveedora de insumos de
aquélla) pero aun a niveles muy reducidos, que se acompafia de una rearticulacion
hacia atras apenas por arriba de 1 también. Asimismo, la ISTC y los videojuegos se
desarticulan hacia atrés, pero estos Gltimos se mantienen arriba de 1, mientras en
ambos permanece practicamente igual su nivel de articulacién hacia delante, en el
caso de la ISTC por arriba de 1y en los videojuegos por debajo. Ademais, el software
y los servicios computacionales sufren una fuerte desarticulaciéon hacia delante
desde niveles cercanos a 2 hasta por debajo de 0.5, con una rearticulacién hacia
atrds que se mantiene por debajo de 1, mientras contenido en impresiéon y
publicaciones se rearticulan hacia adelante y hacia atras, y se mantienen en niveles
por arriba de 2 y de 1, respectivamente.

Por ultimo, las actividades de investigacion y desarrollo se rearticulan
considerablemente hacia delante alcanzando niveles superiores a 2.5, lo que podria
significar una mayor articulacion del sector cientifico-educativo con el conjunto de
la produccion.

4. Bloque historico y facciones de capital

Bloque historico corporativo y su reconfiguracion

El bloque histérico corporativo surgido de la Revolucién Mexicana habia
articulado al conjunto de clases y grupos sociales en torno al objetivo comtn de la
industrializaciéon nacional, bajo la hegemonia de la alianza entre la burguesia agro-
minero exportadora y su evolucion en facciéon industrial (grupo hegemoénico desde
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finales de los afios cincuenta del siglo XX)3, la burguesia industrial (surgida del
proceso) y la intelectualidad politica dirigente del Estado. El bloque histérico entra
en crisis como resultado de un desbordamiento social de las clases y grupos
subalternos, encabezado por el movimiento estudiantil, hacia finales de los afios
sesenta, a lo que se agrega una disputa por la hegemonia entre los grupos dirigentes
en el marco del agotamiento de la ISI en los afos setenta, para conformar una crisis
hegemonica del bloque histérico hacia finales de la década.

Es en ese contexto interno que tiene lugar el “choque monetarista”, la subida de
las tasas de interés internacionales y la crisis internacional de la deuda tristemente
inaugurada por México. Lo que implica que el pais enfrenta al pasaje internacional
al neoliberalismo y la crisis de la deuda en condiciones de una crisis de hegemonia
interna del bloque historico, que hace necesario para las clases y grupos dominantes
entablar una nueva alianza con el capital financiero y productivo trasnacionalizado,
asi como con las instituciones internacionales promotoras del neoliberalismo, en
condiciones de debilidad y como forma de compensar su falta de funciéon
hegemonica interna, dando paso al emprendimiento del neoliberalismo en el pais.

Como se indicé mas arriba, el neoliberalismo consiste en la articulacién de los
elementos de la nueva base tecnolégico-productiva en torno al SE-IT nacional
mostrados en el apartado precedente, con esa trama socio-espacial e institucional
corporativa, pero reconfigurada en cuatro sentidos: 1) la nueva alianza internacional
del grupo hegemonico indicada previamente; 2) la ruptura del compromiso historico
con la burguesia industrial y su faccion representante en la burocracia politica estatal,
en términos del proceso de acumulacién y generacién de ganancias a partir de un
mercado interno cautivo y la gestion del proceso de sustitucién de importaciones,
respectivamente; 3) la liberaciéon de los antiguos compromisos corporativos y
redistributivos con las clases y grupos subalternos; y 4) un nuevo compromiso con
grupos de las clases medias a partir del nuevo acceso a productos importados a bajo
costo, en la medida en que el proceso de apertura comercial se acompafia de un
proceso de sobre-valuacién del tipo de cambio (Ordénez, 2017a: 20).

Lo anterior constituyé el sustrato social del retiro del accionar del Estado en la
reproduccioén y el desarrollo econémicos, y, consecuentemente, de la reducciéon de
su capacidad de gestion y regulacion, lo que deja al proceso de reproduccién y
acumulacién interna de capital totalmente expuesto a las fuerzas del mercado
mundial globalizado®.

Asi, el pais queda inserto y pasa a formar parte de la tentativa mundial de
restauracion de la capacidad hegemonica de las clases y grupos dominantes sobre
el conjunto de la sociedades, y sobre la base de una relacion de fuerzas ampliamente
favorable de estas clases y grupos respecto a las clases y grupos subalternos, asi como
las clases medias, resultante de la derrota del movimiento mundial de contestacion
social del fordismo-keynesianismo de los afios setenta del siglo XX, en el marco
nacional y supranacional de la trama socio-espacial e institucional fordista-
keynesiana y del sistema de hegemonia de Estados de EEUU (Harvey, 2005: 69).

El neoliberalismo implic6 entonces una proyeccién politico-ideoldgica de
presente y futuro a escala trans y supranacional, a partir fundamentalmente de la
racionalizacién de la trama socio-espacial e institucional heredada de la fase de
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desarrollo precedente, que incluye su liberaciéon de los anteriores compromisos
corporativos y distributivos con las clases y grupos subalternos, asi como de la
centralidad espacial de la escala nacional. Tal racionalizacién persigue el objetivo
de dar cauce al despliegue del nuevo capital financiero, y, por via de él, de la nueva
base tecnoldgica-productiva, en un nuevo regionalismo global “glocalizador”°, a lo
que coadyuva la innovacién institucional del despliegue de las redes econémico-
politico globales por medio del disefio de politicas puiblicas globales sin el concurso
de los Estados nacionales.

El nuevo capital financiero se habia constituido inicialmente como una enorme
palanca para el despliegue mundial de la nueva base tecnologica-productiva hasta
la crisis del indice NASDAQ de 2001-2002, para, en un segundo momento, actuar
como una enorme traba al ulterior despliegue de aquélla en perjuicio de todas sus
potencialidades productivo-innovadoras. Ello fue resultado del desarrollo de la
informatizacién y autonomizacién propias, su crecimiento extremo, la busqueda
de rentabilidad inmediata y sus practicas parasitarias magnificadas, las cuales, en
suma, se traducen en una creciente disociacién de los requerimientos de la
reproduccién material en su conjunto y en crisis cada vez mais frecuentes y
profundas del ciclo reproductivo, situacién que cobra toda su dimensién en la crisis
financiero-productiva global de 2007-2009 (Ordoéfiez, 2009b: 15).

En ese marco mundial y de reconfiguracién del bloque histérico, durante los
afios ochenta tiene lugar un proceso de recomposicién de la relacion entre la
burguesia agro-minera exportadora y su evolucion en faccion industrial, con su
intelectualidad politica personificada en la tecnoburocracia dirigente del Estado,
luego de la crisis por la disputa de la hegemonia entre ambas durante los afios
setenta que alcanzé su punto mas algido con la nacionalizaciéon de la banca en el
marco de la crisis internacional de la deuda.

La recomposicion de esa relacién hegemonica implicéd practicamente la adopcion
por el Estado, en lo afios ochenta, del programa econémico que la faccion liberal-
conservadora del empresariado, aglutinado en la Confederaciéon Patronal de la
Republica Mexicana (COPARMEX), la Confederaciéon de Camaras Nacionales de
Comercio (CONCANACO) y el Consejo Nacional Agropecuario (CNA), habia
promovido desde los afios setenta (Luna, 2004: 340). Este proceso culmina con las
privatizaciones de empresas estatales y la restitucién de la banca al capital financiero
nacional en la primera mitad de los afios noventa, lo que implic6 una
reconfiguracion de la burguesia agro-minero exportadora y de su evolucién en
faccion industrial en los siguientes términos: 1) el regreso de las figuras de grupos
financieros y financiero-industriales, que habian desaparecido tras Ila
nacionalizacién de la banca y que reaparecen como resultado de la autorizacién a
los nuevos banqueros para la formacién de los primeros, en tanto que los segundos
se constituian debido a que buena parte de los compradores de los bancos fueron
los grandes grupos industriales; 2) la incorporacién de nuevos contingentes y con
ello el crecimiento cuantitativo de la clase, tanto en su caricter agro-minero
exportador como en su faccién industrial, resultante de la formacién de nuevos
grupos industriales y financiero-industriales derivada de la privatizaciéon de
empresas estatales (Garrido, 1998: 450)."
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La gran prueba para la reconfiguracién y el fortalecimiento de la burguesia agro-
minero exportadora y su evolucién en faccion industrial, por una parte, y para la
recomposicién de la relaciéon hegemonica con la tecnoburocracia dirigente del Estado,
por la otra, serian las negociaciones con los Estados y el empresariado de EEUU y
Canada para la firma del TLCAN. En ellas era necesario presentar una posicion
comun y unitaria en defensa del posicionamiento logrado en el mercado interno y
para perfilar posibilidades de expansién en los nuevos mercados que se abrian.

En ese marco tuvo lugar un realineamiento de las organizaciones empresariales
de mayor peso econémico, esto es, el Consejo Mexicano de Hombres de Negocios
(CMHN), la Asociacion de Banqueros de México (ABM), Asociacién Mexicana de
Instituciones Bursatiles (AMIB) y Asociacién Mexicana de Instituciones de Seguros
(AMIS), para constituir el eje de una nueva corriente empresarial liberal-pragmatica,
la cual acabaria desplazando a la corriente liberal conservadora como interlocutor
principal del Estado y como referente en la opinién publica de las posiciones del
empresariado (Luna, 2004: 343).

La nueva corriente liberal pragmatica se fortaleceria con la creacién de la
Coordinadora de Organismos Empresariales del Comercio Exterior (COECE), la cual
combinaba la estructura organizativa del Consejo Coordinador Empresarial (CCE),
como organismo cupula del empresariado, con un conjunto de organizaciones
empresariales orientadas al comercio exterior que no formaban parte del CCE, de
cara a las negociaciones del TLCAN. Asi, la COECE adquiria su maxima legitimidad
al convertirse en nico portavoz reconocido del empresariado sobre los avances en
las negociaciones del tratado.

Sin embargo, la exclusion del capital financiero de las negociaciones sobre el
TLCAN, y su proteccién de facto frente a la nueva competencia externa, fue un
elemento que dividi6 al empresariado en su conjunto y a la corriente liberal
pragmatica misma, inaugurando un nuevo frente de conflicto entre industrialistas
versus financieros, el cual en poco tiempo seria sobrepuesto por otro entre capital
productivo de origen nacional versus bancos de origen extranjero, tras la crisis
financiera-productiva de 1994-1995 que traeria consigo la venta de los bancos
nacionales recién privatizados a la banca extranjera. A esos nuevos frentes de
conflicto se agregarian otros entre grandes empresas versus pequefas, y entre
empresas localizadas en la zona metropolitana de la Ciudad de México versus las
localizadas en otras regiones del pais (Luna, 2004: 345).

La recomposicion de la relacién hegemonica entre la burguesia agro-minero
exportadora y su evoluciéon en facciéon industrial, por una parte, con la
tecnoburocracia dirigente del Estado, por la otra, trajo consigo la consolidacion de
ésta como intelectualidad politica de la primera. Este proceso cristalizé en la
desaparicion del corporativismo empresarial en 1996, que habia institucionalizado
la relacién entre el Estado y el empresariado en el marco de las relaciones
industriales y laborales vigentes desde la constituciéon del bloque histérico
corporativo.™

En su lugar surgen formas de organizacién y representacién empresarial que
abandonan la espacialidad nacional-céntrica como dmbito de accién propia del
corporativismo y sus organizaciones jerdrquicas, para incursionar en la trans y
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supranacionalidad de la globalizacién, asi como en las escalas subnacionales de lo
regional y local. Se trata de la incorporacion de las organizaciones empresariales,
manteniendo como eje al CCE, en redes internacionales a partir de nuevos
principios de integracién y cohesion basados en la gobernanza asociativa y la
cooperaciéon regional.

Asi, a partir de la experiencia del COECE en las negociaciones del TLCAN, en
donde funciona como una red internacional de facto de interlocucién con los
Estados y el empresariado de EEUU y Canada, se forman dos nuevas organizaciones
en los ambitos de accién empresarial estratégicos de la intermediacion financiera y
el comercio exterior, con el objetivo de aglutinar organizaciones dispersas pre-
existentes y promover de manera unificada sus actividades en los mercados
internacionales: el Consejo Coordinador Financiero (CCF, creado en 1998) y
Consejo Empresarial Mexicano de Comercio Exterior (COMCE, en 1999). Esta
ultima organizacién con importantes relaciones con organizaciones internacionales
como la Camara Americana de Comercio (ACHC) y el capitulo mexicano de la
Camara Internacional de Comercio (ICHC) (Luna, 2004: 350).

Paralelamente, personajes importantes de la intelectualidad politica neoliberal
dirigente del Estado se han posicionado en redes econémicas y politicas globales
que aglutinan a una nueva intelectualidad neoliberal transnacionalizada, quienes
disefian y promueven politicas ptiblicas globales sin el concurso de los Estados-
nacionales, y cuyo accionar expresa la contradiccién de la existencia y el despliegue
de nuevos ambitos publicos globales que operan como instancias de decisiéon de
caracter privado, con incidencia en las sociedades pero sin ningtin tipo de rendicion
de cuentas hacia ellas (Salas-Porras, 2014: 285).3

Facciones de capital

A partir de lo desarrollado previamente sobre el ciclo industrial y la modalidad
neoliberal de la acumulacién de capital, por una parte, y la reconfiguracion del
bloque histoérico, por la otra, se pueden distinguir las facciones de capital que a
continuacién se presentan, atendiendo a su ubicacién y papel en la acumulacién de
capital y el ciclo industrial, sus formas de obtenciéon de ganancias, y su ubicacion
en el bloque histérico, particularmente en términos de la recomposiciéon de la
relacién hegemonica entre la burguesia agro-minero exportadora y su evolucién en
faccién industrial con la tecnoburocracia dirigente del Estado:

Los grupos transnacionalizados de capital financiero

Son los grupos que han resultado mayormente beneficiados por la globalizacion
en su modalidad neoliberal, y con los cuales las clases y grupos hegemoénicos
nacionales se alian inicialmente para dar paso al neoliberalismo y acceder a los
mercados dinerarios globales como resultado de la reestructuraciéon de la deuda
publica externa por medio del Plan Brady.

Como consecuencia de la crisis financiera-productiva de 1994-95 tiene lugar su
entrada y participacién directa en el proceso interno de acumulacion de capital al
adquirir a pricticamente todo el complejo bancario nacional tras su bancarrota, con
lo que la burguesia agro-minero exportadora y su evolucién en faccion industrial
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pierde participaciéon en el circuito de la intermediacién dineraria de manera
significativa a manos de los grupos financieros transnacionalizados: hacia 2003 los
bancos extranjeros controlaban el 81% de los saldos bancarios y 46% las inversiones
en bolsa, ademas de que tenia lugar un incremento en el financiamiento al capital
privado, en donde coincidian una disminucién del financiamiento bancario con
incrementos en el financiamiento no bancario y provisto por fondos extranjeros
(Garrido et al., 2004: 23).

Se trata de algunos de los principales grupos transnacionalizados de capital
financiero que se incorporan al proceso de acumulacién interna, como consecuencia
de la adquisicién de bancos nacionales resultado de la crisis financiero-productiva
de 1994-95: HSBC, primero en participacién en el financiamiento global en 2012;
Citigroup, segundo; Grupo Santander, tercero; Banco Bilbao Vizcaya, quinto; Scotia
Bank sexto; Investa Bank, noveno (Gonzalez y Pefia, 2012: 145-48).

Asimismo, es la faccién de capital méas favorecida por la modalidad de
acumulacién que privilegia el crecimiento de los servicios de reproduccién social
por sobre las actividades productivas, y, particularmente, el crecimiento de los
servicios de intermediacién financiera (véase Cuadro 1).

Grupos industriales transnacionalizados

Son grupos con presencia tradicional en las ramas mas dinamicas y que cobran
importancia en la ISI a partir de la segunda mitad de los afos cincuenta, bajo una
dindmica de integracién nacional de su produccion.

La nueva alianza de las clases y grupos hegeménicos nacionales con esta faccién
de capital que da paso al neoliberalismo, conlleva a la ampliacién de su participacion
en el proceso interno de acumulacién a partir de la biisqueda de captacién de TED
y la generalizacion de la modalidad de industrializacién por fraccionamiento y
relocalizacién en el espacio nacional de procesos productivos globales (y el abandono
de la ISI). Esa modalidad de industrializacién se despliega bajo un régimen
regulatorio basado en la libre importacién temporal para la re-exportacién, el cual
inicialmente y hasta la firma del TLCAN se acompafiaba de requerimientos de
coeficientes de exportacién/importacién y porcentajes de contenido nacional.

La firma del TLCAN elimina esos dos tiltimos requerimientos, con lo que queda
abierta la posibilidad de una cierta integracién interna de cadenas de valor entre
empresas transnacionales, lo cual tiene lugar en los ntcleos industriales tanto del
antiguo ciclo industrial como del nuevo, siendo las industrias mas representativas
la de automoévil y la IE, respectivamente: ambas con perfiles bajos y decrecientes de
articulacion nacional hacia delante y hacia atras (salvo la IE en sus articulaciones
hacia atrds que se incrementan levemente) (Grafica 1), y, por tanto, con altos
coeficientes de importacién/exportacién, que las llevan a tener el mayor peso en las
exportaciones manufactureras (29% y 24%, respectivamente) (COMTRADE:
https//:comtrade.un.org), dirigidas a EEUU en mas del 80%.

Con lo que se conoce como “segunda oleada” de formaciéon de grupos
industriales transnacionalizados de origen nacional hacia finales de los afios
ochenta™ (salida de los grandes grupos industriales a los mercados internacionales
via IED de origen nacional), los grupos industriales transnacionalizados de origen
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extranjero incrementan su participacion en la acumulacién interna y mejoran su
posicionamiento en el mercado nacional, mediante las asociaciones de capital que
los primeros establecen con los segundos para contrarrestar sus debilidades
competitivas relacionadas con la falta de desarrollo tecnolégico y organizativo, y
conocimiento de los mercados externos: entre 1992 y 1994 se llevaron a cabo la
mitad de 132 asociaciones con grupos de capital externo identificadas por Basave
(2016: 70) en una muestra de 54 grandes grupos industriales de origen nacional
(Basave, 2016: 70).

Asi, hacia finales de los afios noventa la siguiente relaciéon de grupos industriales,
comerciales o financieros trasnacionalizados habian incursionado en la
acumulacion interna de capital como resultado de asociaciones y joint ventures con
grupos empresariales de origen nacional: a) 12 grupos industriales integrados de
alta diversificacién de origen nacional habian establecido relacién con 42 socios (23
de EEUU, 5 de Japén, 4 de Italia, 2 de Canada, 1 de Francia, China y Gran Bretafia);
b) 25 grupos industriales integrados de baja o nula diversificaciéon habian establecido
relacién con 49 socios (40 de EEUU, 3 de Canada, 2 de Venezuela, 1 de Alemania,
1 de Japén); ¢) 1 grupo comercial y de servicios no financieros, integrado y de alta
diversificacion habia establecido relacion con un socio de EEUU; d) 10 grupos
comerciales o de servicios no financieros, integrados de baja o nula diversificacion
habian establecido relacién con 17 socios (12 de EEUU, 3 de Francia, 1 de Brasil y 1
de Pert1); e) 1 grupo bancario-bursatil, diversificado habia establecido relacién con 1
socio espafiol; f) 2 grupos bancarios-bursatil, exclusivos habian establecido relacion
con 3 socios (2 de EEUU y 1 de Espana); y 2 grupos mixtos (bancario-
bursatil/industrial/comercial) habian establecido relacién con 16 socios (12 de
EEUU, 3 de Canadj, 1 de Gran Bretafia) (Basave, 2016: 70). A ello hay que agregar
las filiales implantadas en el espacio nacional de empresas OEM globales de
industrias como la automotriz y electrénica que son las mas internacionalizadas
(para la industria electrénica, véase Ordofiez, 2017: 23).

La burguesia agro-minero exportadora y su evolucién en faccion industrial

Tiene su origen en el porfiriato (1876-1910) con la reorientacion de la gran
propiedad terrateniente a la agro-industria y la mineria, y desde entonces comienza
a evolucionar hacia la formacién de una facciéon industrial, aun cuando este proceso
se ve enlentecido durante las primeras etapas de la ISI de los afios treinta a la
segunda mitad de los afios cincuenta, en los cuales la faccién mas favorecida por el
Estado fue la nueva burguesia industrial que emerge de la puesta en practica de la
ISI (Ordoéfiez, 1994: 33).

Sin embargo, con el transito de la ISI a su etapa de madurez hacia finales de los
afos cincuenta, esta faccién de capital pasa a encontrarse en el centro del esfuerzo
de industrializaciéon, con lo que su evoluciéon industrial se acenttia y contintia
durante los afios sesenta y setenta.

El transito al neoliberalismo implica su ya indicada nueva alianza con los grupos
financieros e industriales transnacionalizados y la ruptura del compromiso con la
burguesia industrial surgida de ISI en funciéon del mercado interno cautivo.
Ademas, su capacidad de interlocucién con el Estado y de influencia ideoldgica hacia
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la sociedad se consolida con la formacién de la corriente empresarial liberal
pragmatica hacia los afos noventa.

El maximo desarrollo y expansiéon de esta facciéon de capital consiste en la
constitucién y despliegue de los grupos industriales transnacionalizados de origen
nacional, para los cuales la participacién de organizaciones empresariales en las
redes internacionales y de la intelectualidad dirigente del Estado en redes
econémico-politicas globales, actian como instancias que promueven sus intereses
transnacionales. Su expansién transnacional ha implicado 22 adquisiciones
internacionales anuales promedio en 1993-1999; 29 en 2000-20006; y 41 €n 2007-
20013; lo en 2013 se traducia en la existencia de 62 subsidiarias en América del
Norte, macro-regién que participa con 34% de los flujos IED de origen nacional; 176
en América Latina y el Caribe con 47.3% de la IED de origen nacional; 54 en Europa
con 15.7% de la IED de origen nacional; 277 en Europa del Este y Asia Central; 12 en
China e India; 11 en el Este-Sudeste Asiatico y el Pacifico con 1.1% de la IED de
origen nacional; y 5 en Africa del Norte y Medio Oriente con 0.8% de la IED de
origen nacional. La expansion transnacional ha tenido como base nacional ventajas
de propiedad oligopdlico-financieras en sus ramas industriales de origen (Basave,
2016: 70), lo que se traduce en un comportamiento rentista y poco innovador en el
mercado nacional.

Esta faccion de capital estd asentada en las ramas més dinadmicas a la exportacién
predominantemente de base agro-minera y en el nicleo del antiguo ciclo industrial
con una distribucién de los 25 mayores grupos como sigue: 6 en industria
alimentaria, bebidas y tabaco con crecimiento promedio exportador de 7.9% en
2000-2015 (Cuadro 2); 1 en equipo de transporte (autopartes) con 7.7%; 2 en
industria petroquimica y plasticos con 6.6%; 1 en industrias metdlicas basicas y
productos con 6.4%; 4 en minerales no metalicos con 3.3% (ademas de 1 en
mineria); y 1 en industria de madera, papel y cartén con 2.8%; siendo el resto grupos
diversificados, de servicios de reproducciéon social o de actividades industriales pero
fuera de la manufactura (construccién). En cambio, sélo un grupo
transnacionalizado esta asentado en el SE-IT, particularmente en la ISTC (Basave,
2016: 770), y 3 son de reciente formacién como resultado de las privatizaciones de
los afios noventa (Garrido, 1998: 450).%

Grupos local-regionales integrados a las cadenas de valor de las RPG

Se trata de facciones de capital de base local-regional que se integran a las cadenas
de valor de las RPG en industrias ya sea del antiguo ntcleo como del nuevo
(industria electrénica, aeroespacial). Su maxima expansién ha sido alcanzada en
industrias del antiguo nticleo como autopartes, acero, aluminio y vidrio, en donde
a partir de su integracion temprana en las cadenas de valor de las RPG de
multinacionales automotrices implantadas en México, han logrado su constitucién
en grupos industriales transnacionalizados con importantes participaciones en la
produccién nacional e indices de transnacionalidad (ITN).*® Algunos ejemplos son
los Grupos San Luis y Proeza (autopartes), el primero con un ITN de 50%, Grupo
Alfa (hojalata y lamina) 43%, Altos Hornos de México 2% e Industrias CH 49%
(acero y productos metalicos), y Grupo Vitro 3% (minerales no metalicos) (Basave,
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2016: 70). En este grupo mas desarrollado de esta faccion de capital existe una
imbricacién con la burguesia agro-minero exportadora y su evolucién en faccion
industrial.

En el otro extremo se encuentran medianas y pequeiias empresas que han
logrado integrarse “por arriba” en las cadenas de valor de las RPG en industrias del
nuevo nucleo como la industria electrénica y la aeroespacial, aun cuando mantienen
poca participacién en la produccién nacional. Algunos ejemplos son un puiiado de
20 empresas ubicadas en la zona metropolitana de Guadalajara (Jalisco) que a partir
del disefio de software-hardware se integran en las cadenas de valor de las RPG de
la industria electrénica (Ordéfiez, 2017: 22), y un grupo de cuando menos 6
empresas ubicadas en Baja California quienes a partir de su origen en actividades
de maquinado se incorporan en las cadenas de valor de las RPG de la aeronautica
asentada en ese estado. Esta sub-faccién tiende a integrarse en la corriente
empresarial liberal-critica, coincidiendo con la burguesia industrial surgida de la
ISI, como se detallard mas adelante.

Se trata de una faccién de capital con acelerados ciclos de innovacién y con
incrementos en las ganancias mas ligados a la ampliacién de la escala de la
produccién que a la generacion de propiedad intelectual propia.

Burguesia industrial surgida de la I1SI

Esta faccién de capital alcanza su maxima expansion en los inicios de la IST'y
hasta la segunda etapa que culmina hacia finales de los afios cincuenta, cuando,
aglutinada fundamentalmente en la Cimara Nacional de la Industria de la
Transformaciéon (CANACINTRA), se convierte en la principal beneficiaria e
interlocutora del Estado. Durante los afios sesenta y setenta permanece en una
posicién subordinada en relacion con la burguesia agro-minero exportadora y su
evolucién en faccion industrial, cuando el proceso de industrializacién se orienta
hacia la industria pesada, la incorporacién del capital externo y cobra mayor
importancia el acceso al financiamiento bancario privado (Ordéfez, 1994: 33).

El pasaje al neoliberalismo implica la ruptura del compromiso histérico que
garantizaba a esta faccion la acumulaciéon de capital a partir del acceso al mercado
interno cautivo, asi como a su intelectualidad politica la gestiéon de la sustitucion de
importaciones. Asi, queda, en lo fundamental, confinada a la dindmica del mercado
interno, desvinculada del proceso exportador y de las cadenas de valor de las RPG,
y compuesta basicamente por PyMES.

A partir de los afos noventa surge la corriente empresarial liberal-critica,
articulada en torno a la CANACINTRA, COPARMEX, CONCANACO, CNA y
AMIS, como resultado del realineamiento empresarial que da como resultado la
formacién de la corriente liberal pragmatica y la transformacién de la liberal
conservadora en liberal-critica (véase mas arriba), la cual mantiene una posicion
subordinada en relacién con la primera (Luna 2004: 340).

La corriente liberal-critica tiende a convertirse en portavoz de esta faccion de
capital al plantear la necesidad de financiamiento y estimulos fiscales a la
produccién, la modernizacién infraestructural, cumplimiento de la legislacion de
competencia, desregulaciones en los niveles estatales y municipales, ademas de
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financiamiento estatal a una politica industrial que considere no sélo las condiciones
especificas de cada rama productiva, sino el tamafio, las capacidades tecnoldgicas y
los desequilibrios regionales de las unidades productivas (Luna, 2004: 345).

Se trata de una facciéon de capital sujeta a la dindmica del mercado interno y
sometida a un régimen smithiano de competencia entre productos rivales y
excluyentes, en donde el equilibrio competitivo es un estado probable.

5. A modo de conclusion

En México se han desarrollado sélo elementos de una nueva base tecnolégico-
productiva, lo que implica una modalidad de desarrollo del SE-IT que le impide
constituirse en niicleo de un nuevo ciclo industrial acorde con la nueva fase de
desarrollo del capitalismo. En cambio, coexiste y se superpone el ciclo industrial de
la IST, aun cuando en proceso de desintegracioén, y son ambos complejos industriales
los que dinamizan y en cierta medida articulan el proceso de acumulacién, si bien
con altos coeficientes tanto a la importacién como a la exportacién, y con tendencia
a un crecimiento mayor de los servicios de reproduccion social que de las actividades
productivas, gracias principalmente a la intermediacién financiera y comercial.

Esos elementos de una nueva base tecnolégico-productiva se articulan con el
bloque histérico corporativo reconfigurado, en términos de una nueva alianza de
las clases y grupos hegemonicos con las instituciones internacionales promotoras
del neoliberalismo, y con los grupos financieros e industriales transnacionalizados;
una recomposicion de la relaciéon hegemonica entre los primeros y su intelectualidad
politica personificada en la tecnoburocracia dirigente del Estado; y una ruptura de
los antiguos compromisos redistributivos y corporativos con las clases y grupos
subalternos.

A partir de lo anterior se erigen diversas facciones de capital cuya expresion
interna mas acabada son los grupos financieros e industriales de origen nacional
trasnacionalizados, integrados ellos mismos, asi como su intelectualidad politica,
en redes econémico-politicas globales que promueven sus intereses transnacionales
y los articulan con los de los grupos financieros e industriales transnacionalizados
de origen extranjero.

Recibido el 23 de mayo de 2017. Aceptado el 1 de agosto de 2017.

* Sergio OrddAez. Investigador titular B adscrito al IIEc-UNAM, miembro de
destacados comités de evaluacion y arbitraje. Autor de ocho libros, asi como varias
decenas de capitulos y articulos en revistas especializadas. Realizé sus estudios de
posgrado en las Universidades de Paris VIl y VIII. Coordinador del Grupo de Trabajo
CLACSO: “Desarrollo, espacio y capitalismo global”, y miembro del Programa de
investigacion multidisciplinario “Globalizacion, conocimiento y desarrollo desde la
perspectiva mexicana” (PROGLOCODE) correo: serorgu@gmail.com
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Notas

' Investigaciéon realizada gracias al
Programa UNAM-DGAPA-PAPIIT (301616).

2 La necesidad de la reposicién fisica del
capital fijo no necesariamente coincide con
la entera transferencia de su valor al
producto, debido a que -siendo esto lo més
comun- los procesos incrementales de
innovacién pueden hacer necesaria, por
intermedio de la competencia, su reposicién
sin haber transferido todo de su valor al
producto (Marx, 1990).

3Ello determina la nueva importancia de
la politica de patentes que enfrenta el gran
desafio de promover la innovacién
tecnoldgica permitiendo al mismo tiempo
una posicién de monopolio que permita la
recuperacién de la inversién necesaria para
la innovacién fundamental. A esta logica de
la innovacién se contrapone aquélla que
promueve la accion del productor-
consumidor o productor-usuario de la
tecnologia y que estd enfocada al valor de
uso, esto es, la logica del desarrollo del
conocimiento sin derechos de propiedad
encabezada por la industria del software de
fuente abierta.

4 Esta problematica, aunque crucial,
permanece practicamente inexplorada en la
literatura. La expansion norteamericana tuvo
lugar sin la aplicacién de la politica
keynesiana de estimulo a la demanda
agregada, y en su consecuciéon fue
fundamental el estimulo inicial del Estado a
industrias claves, como la del software, con
efectos multiplicadores en la inversién y la
infraestructura (Borrus y Strowky, 1997: 2).
La crisis que cierra el ciclo sobrevino, en
términos  estructurales, por  una
sobreacumulacién de capital, manifestada
por una sobre inversién de las empresas en
equipo electronico-informatico y de las
telecomunicaciones. Para evidencia empirica
al respecto véase Colecchia y Shreyer
(2001:11 ) y Dabat y Ordénez (2009: 75).
Segun cifras oficiales del Fondo Monetario
Internacional en los paises escandinavos, por
su parte, el ciclo expansivo de los afios 2000
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se acompano de superavits fiscales (Noruega
13% del PIB, Finlandia 3%, Dinamarca 2%y
Suecia 1%, en promedio, respectivamente).

5 La fase expansiva de la economia
norteamericana de los afios noventa tuvo
una duraciéon de casi diez afios (segundo
trimestre de 1991 al segundo trimestre de
2000), una tasa de crecimiento media de
4.1% de 1995-2000 (contra 4.2% de 1959-
1973) y una tasa media de incremento de la
productividad de 3.2% de 1995-2000 (contra
2.9% de 1959-1973). El incremento acelerado
de la productividad se tradujo en niveles mas
bajos de desempleo e inflacién y en
incrementos importantes del salario real
(Baily, 2000: 3).

® En la contraccién econémica del 2001-
2002 sblo hubo tres trimestres recesivos
(2000-3, 2001-1y 3) y tuvo una duracién de
diez trimestres (2000-3, 2002-4) [US-BEA],
aunque en ello incidi6 la situacién de
incertidumbre que se cre6 con posterioridad
al 11 de septiembre del 2001, derivada de los
atentados terroristas, la crisis de la aviacion
comercial, la guerra de Irak y el aumento en
los precios del petréleo.

7Un nivel de articulacién de 1 indica que
una unidad de producto de determinada
actividad requiere o propicia (segin si es
articulacién hacia delante o hacia atras) una
unidad adicional de produccién del conjunto
de la economia.

8 Con el pasaje a la industrializacién
pesada la burguesia agro-minero exportadora
y su evolucion en faccion industrial, apoyada
en un capital bancario propio, se convierten
en el grupo hegemoénico que liderea el
proceso de industrializacién, a diferencia del
periodo previo en el que la hegemonia es
detentada por la “nueva” burguesia
industrial resultante del proceso de
industrializacién a partir de los afios treinta
(Ordoétiez, 1994:30).

9 Ello fue lo que ocurri6 en las crisis de
1994 en México y posteriormente en algunos
paises latinoamericanos, en 1998 en Brasil
(v Rusia) y en 2001 en Argentina.



° El nuevo regionalismo pugna por el
desarrollo (necesariamente fragmentario)
global de las regiones, en una dinimica
espacial “glocal” que trata de articular
directamente y sin mediaciones las escalas
subnacionales con las escalas trans y
supranacionales, negando el papel del
espacio nacional en el proceso. Es ese tipo de
espacialidad la que es promovida por las
redes econémico-politicas globales.

" Los nuevos grupos industriales y
financiero-industriales son de diverso tipo y se
asientan en distintas industrias, tanto agro-
mineras como pertenecientes al nucleo
industrial anterior y al emergente actual.
Surgen nuevos grupos integrados a una linea
de producto que cuentan con banco (Grupo
Maseca) o que carecen de él (GAN-AHMSA o
Tribasa); o bien grupos diversificados con
banco (Carso, Pulsar) o sin él (ICA, Iusacel). El
mas emblematicos es Carso con presencia en
telefonia, tabaco, industria eléctrica, meta-
lurgia, hule y mineria (Garrido, 1998: 450).

2 En ese aflo tiene lugar la reforma a la
Ley de Camaras Industriales y de Comercio,
eliminando el requerimiento de que todas las
empresas deberian pertenecer a alguna
cimara empresarial segin su giro de
actividad (Luna, 2004: 350). Las camaras
empresariales monopolizaban la repre-

sentaciéon empresarial en el marco de las
relaciones industriales y laborales vy
constituian los Unicos interlocutores
reconocidos por el Estado para dirimir el
conflicto con las otras clases sociales.

3 El personaje-intelectual mas importante
es E. Zedillo, ex-presidente del pais y que
actualmente participa en los consejos
directivos de alrededor de 14 empresas
transnacionales y ocupa puestos directivos
en otras tantas organizaciones globales que
incluyen Think Tanks, consultorias, etc.,
entre las cuales estin el WEF, Yale Center,
Clinton Global Initiative, Center for Global
Development, International Crisis Group,
etc., quienes actiian en la perspectiva de la
expansion de los grupos financieros e
industriales transnacionalizados y de la
orientacioén de las instituciones
internacionales promotoras del neo-
liberalismo.

4 La primera habia tenido lugar en los
afos setenta (Basave, 2016: 70).

5 Grupo Carso (industrial, integrado y
altamente diversificado) es el mas
significativo.

® Promedio en porcentajes de activos
externos/totales; ventas externas/totales; y
empleados externos/totales.
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